
Curso / Garantía Juvenil

INFORMACIÓN Y 
GESTIÓN OPERATIVA 
DE COMPRAVENTA 

INTERNACIONAL

DURACIÓN
155 horas

LUGAR / CONTACTO
Torrent _ C/Tirant lo Blanc, 26
961571010

Mª Jesús Pons

info@betaformacion.com

DIRIGIDO A
Jóvenes, beneficiarios del Sistema Nacional de 
Garantía Juvenil que buscan adquirir las habilidades 
necesarias para desempeñar las tareas de 
dependiente

OBJETIVOS

• Asistir en los procesos de Negociación y
Ejecución de las operaciones de Compra-Venta

Internacional de Productos/Servicios.

METODOLOGÍA

A lo largo de esta acción formativa se empleará una
metodología participativa y colaborativa y
constructivista, basada en los siguientes principios
metodológicos:

1.- Orientada al empleo

2.-Socializadora

3.- Significativa

4.- Abierta y flexible

5.-Gamificada

6.- Vivencial

Los principios metodológicos descritos, van a dirigir
nuestra metodología específica: Learning by doing.
Esta metodología propone una enseñanza basada
en la acción. Para ello, se realizan simulaciones en
el aula empleando el material específico que
aportamos. De este modo, acercamos a los
participantes a la realidad del puesto que van a
cubrir convirtiéndoles en aprendices activos y, por
consiguiente, en protagonistas de su propio
aprendizaje.

PRECIO
Gratuito

TITULACIÓN OBTENIDA
• Diploma  acreditativo INFORMACIÓN Y GESTIÓN 

OPERATIVA DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Logo centro



Módulo I. FORMACIÓN TEÓRICA(60 h)

1. MARCO ECONÓMICO, POLÍTICO Y 
JURÍDICO DEL COMERCIO 
INTERNACIONAL.

1. Comercio interior, exterior e 
internacional.

2. El sector exterior español:
3. Balanza de Pagos y otras 

magnitudes macroeconómicas.
4. Organismos Internacionales:
5. La integración económica 

regional. Principales bloques 
económicos.

6. La Unión Europea.

Módulo 0. FORMACIÓN COMÚN

EMPLEABILIDAD Y HABILIDADES SOCIALES 
(40 h)

Módulo 1. Habilidades personales
Módulo 2. Habilidades sociales
Módulo 3. Habilidades para la empleabilidad

HERRAMIENTAS SOCIAL MEDIA PARA LA 
BÚSQUEDA DE EMPLEO (25 h)

Módulo 1. Desarrollo de la Marca Personal 
para el empleo y redes de contacto
Módulo 2. Habilidades mínimas para la 
búsqueda de empleo en Internet
Módulo 3. Taller redes sociales y empleo
Módulo 4. Taller Vídeo Currículum y Vídeo 
Conferencia
Módulo 5. Taller simulación proceso de 
selección a través de herramientas social 
media

2. BARRERAS Y OBSTÁCULOS A LOS 
INTERCAMBIOS COMERCIALES 
INTERNACIONALES.

1. Barreras arancelarias.
2. Barreras no arancelarias.
3. Medidas de defensa comercial.

3. FUENTES DE INFORMACIÓN EN EL COMERCIO 
INTERNACIONAL.

1. Información de comercio internacional.
2. Canales y fuentes de información en el

comercio internacional.
3. Buscadores y bases de datos online en

el comercio internacional.
4. Gestión de la información de comercio

internacional.

4. BÚSQUEDA Y GESTIÓN DE CLIENTES Y 
PROVEEDORES EN COMERCIO INTERNACIONAL.

1. Localización y búsqueda de
clientes/proveedores internacionales.

2. Clasificación de los clientes/
proveedores y criterios de
organización.

3. Tipos de archivos de los
clientes/proveedores.

4.  Confección de fichas y bases de datos
de clientes y proveedores.

5.  Control de clientes/proveedores
internacionales.

6.  Creación de sistema de alertas de
nuevos clientes/proveedores.

7. Reclamaciones en las operaciones de
compraventa internacional.

Programa



5. CONDICIONES DE LA COMPRAVENTE 
INTERNACIONAL.

1. Operaciones de compraventa 
internacional.

2. Cláusulas generales del contrato 
de compraventa internacional.

3. Condiciones de entrega en el 
comercio internacional,
INCOTERMS.

4. Interpretación práctica de cada
INCOTERM.

6. ELABORACIÓN DE OFERTAS EN 
COMERCIO INTERNACIONAL.

1. Proceso comercial en las 
operaciones de compraventa
internacional.

2. Oferta internacional.
3. Elementos de la tarifa de precios.
4. Presentación de la tarifa.

7. GESTIÓN DE PEDIDOS Y FACTURACIÓN 
EM EL COMERCIO INTERNACIONAL.

1. Proceso documental de la
operación comercial.

2. Orden de pedido
3. Preparación del pedido. Lista de 

contenido.
4. Factura proforma
5. Factura comercial
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8. APLICACIONES INFORMÁTICAS EN LA 
GESTIÓN ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO 
INTERNACIONAL.

1. Aplicaciones generales, función y 
utilidades.

2. Aplicaciones específicas:
descripción, funciones y
utilización.


